WORKSHOP

INBOUND MARKETING

35000 kr exklusive moms

Eventuella rese-/
boendekostnader fér konsulten
tillkommer.

For att forsta hur vi ska né vara
kunder behdver vi veta vilka
problem de férsoker I6sa. Vi
behover dven forsta hur de soker

information i de olika kdpfaserna Borja skapa leads |dag|

innan beslut.

Genom att gora en Inbound Marketing, Content Marketing, Marketing
contentgenomgéang och mappa Automation. Kart barn har manga namn. Inbound Marketing
content mot mélgrupp och fas i har till syfte att hjdlpa oss att positionera varumérket pa ett

kopresa, kan du &ntligen fa ratt sétt som gor att vi far fler affirer med de féretag vi vill jobba
forutsattningar att nd dina kunder med.

med ratt budskap vid ratt tillfalle.

Alla dessa begrepp ar delar av trenden inom marknadsforing just
nu. Vi héller pa att gora en forflyttning fran det traditionella till det
Structsales anlitas ofta kring nya. Hanger du med? Inbound Marketing &r en stor del till

utmaningar inom marknad och framgangen for manga féretag som idag forsoker fa ihop marknads
sélj. | vara workshops tar vi med och séljavdelningen.
oss best practice fran vara andra

kunder som jobbar pa samma B o o B o
For att forbli relevant som séljorganisation behdver vi forsta hur

kunder s6ker information, tar beslut och till slut kbper de produkter
och tjanster som vi séljer. Genom att analysera hur ni positionerar
foretaget och era tjanster utifran ett upplevt kundvéarde kan vi hjélpa
Oliver Lopez er att effektivisera marknadsforingen for att anpassa dessa till
0767-836400 kundens kopprocess och pé sé satt kunna paverka kundens
beslut.

oliver.lopez@structsales.se

Oliver pa Linkedin Vi maste vara pélasta och kunniga innan vi tar kontakt med véara
kunder. Inbound Marketing ger oss mdjlighet att visa oss som
experter redan i researchfasen.
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[«
Marketing Detta far du
. Full koll pa dina képare och hur dessa rér sig innan beslut
handlar om att kommunicera Mappning av ditt innehll mot ratt malgrupp i ratt skede
L En beprévad process for hur du skapar affarer med hjélp av digitala verktyg
va rdeSka pande’ mot En plan fér hur du jobbar med sociala medier
ritt m5|grupp i ratt skede” En mall fér att skapa din egen contentplan
’ Tips och idéer pa hur du skapar kundnytta och varde med hjélp av din
marknadsféring

Verktyg och forutsattningar for att kunna prata med saljavdelningen och fa den
involverad i Inboundprocessen.
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http://www.linkedin.com/in/lopezoliver
http://www.linkedin.com/in/lopezoliver

